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Doppelt grun kuvertiert besser

BC Direct Group GmbH in Berlin investiert in ein zweites Kuvertiersystem des
Schwarzwalder Traditions-Unternehmens MB Bauerle.
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Erfolgreiche Partnerschaft (v.r.): Guido Bethge (Geschéaftsfiihrer BC Direct Group), Joachim Henftling (MB Vertrieb Kuvertiersysteme) und

Harald Schoning (MB Service Gebiet Ost).

2009 gegriindet, bietet die BC Direct
Group das gesamte Leistungsspektrum
eines modernen Versand-Dienstlei-
sters — vom Digitaldruck tiber Druck-
Weiterverarbeitung, Personalisie-
rung, Adressmanagement bis hin zu
klassischen Lettershop-Arbeiten wie
Kuvertieren, Folieren und Frankieren.
Untergliedert hat das nach ISO 9001
zertifizierte Unternehmen seine Auf-
gaben in die drei Bereiche Mail Ser-
vices, Mail Consulting und Mail Logi-
stics. Bei der Hauptzahl der Kunden
handelt es sich um mittelstindische
Firmen aus der Region. Allerdings
mochte man zukinftig mit bestehen-
den und neuen Leistungen auch Kun-
den aus dem europiischen Ausland
ansprechen. Eine dieser neuen Leistun-
gen umfasst Customized Print.

Daten richtig in Beziehung
setzen

Wihrend die personliche Ansprache
im Rahmen der Briefpost heutzutage
Standard ist, sieht das im Bereich der
Kataloge aber noch etwas anders aus.
,Viele Daten, um individuelle Druck-
produkte herzustellen, sind eigentlich
schon vorhanden. Hierfiir muss man
sie nur richtig miteinander verkniip-
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fen und in Beziehung setzen. Erst kiirz-
lich haben wir sehr erfolgreich einen
hoch individualisierten ,Magalog’,
also eine Kombination aus Magazin
und Katalog, innerhalb der Modebran-
che umgesetzt”, erklart Guido Bethge,
Geschiftsfithrer der BC Direct Group.
Die sinnvolle Kombination von Daten
zur Kaufhistorie, Angaben zu bereits
gekauften Artikeln sowie soziodemo-
grafische Informationen erméglicht
die Umsetzung solcher individualisier-
ten Druckprodukte.

Guido Bethge kennt den Markt auf-
grund seiner tber 20jihrigen Bran-
chenerfahrung ganz genau: ,Flexibili-
tit, ganzheitliches Denken, Kosteneffi-
zienz, kreative Losungen sowie moderne
Technik und damit einhergehend eine
hohe Effizienz im Arbeitsprozess sind
die Erfolgsfaktoren, um sich dauerhaft
am Markt behaupten zu kénnen. Der
Dokumenten-Output stellt fiir viele
Unternehmen einen hohen Kostenfak-
tor dar. Um einen Teil dieser Ressour-
cen einsparen zu konnen, gehen viele
Unternehmen zum Outsourcing dieser
Titigkeiten an externe Dienstleister wie
beispielsweise uns tiber. Dieser Trend
nimmt seit drei Jahren richtig Fahrt auf.
So hat auch der Anteil der Hybridpost
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innerhalb der Regel-Kommunikation
bei uns deutlich zugenommen.” Mitt-
lerweile soll in der BC Direct Group der
Farbanteil der variablen Daten bei fast
50 Prozent liegen.

Deshalb erweiterte man die Kapazitit
im Bereich des Digitaldrucks um zwei
weitere Systeme auf nunmehr insgesamt
11. Bereits seit April 2014 sind die Syste-
me Nuvera 157 EA sowie Versant 2100
Press aus dem Hause Xerox im Einsatz.
»Dawir ausschliefilich Einzelblattware
auf Bogendruck-Systemen produzieren
und verarbeiten, kénnen wir wesentlich
flexibler als klassische Rollen-Digital-
drucker reagieren. Besondere Papierwiin-
sche der Kunden oder das Zuschieflen
von Beilagen sind fiir uns kein Problem”,
erginzt Guido Bethge.

Effiziente Lettershop-Tatigkeit

Um die klassischen Lettershop-Dienst-
leistungen wie Kuvertieren, Folieren,
Beilagen-Einstecken, Falzen, Schnei-
den maoglichst effizient durchftthren
zu koénnen, stand der Austausch eines
der drei vorhanden Kuvertiersysteme
an. Vor zwei Jahren investierte man
bereits in die Multiformat-Hochleis-
tungs-Kuvertiermaschine autoSET
B4 von MB Biuerle. ,Das System hat

uns voll tiberzeugt. Besonders im Hin-
blick auf den hohen Output in Verbin-
dung mit den geringen Wartungs- und
Service-Aufwendungen ist die auto-
SET B4 unschlagbar. Wir haben immer
mehr Kunden, deren Aussendungen in
einem vorgegebenen Zeitfenster kuver-
tiert werden mussen. Somit galt es im
Rahmen einer Ersatzinvestition unse-
re Kapazititen zu erhéhen. Auch sollte
die neue Maschine als leistungsfihiges
Backup-System fiir die autoSET B4 zur
Verfiigung stehen und ebenso fiir die
Verarbeitung von Transaktionsdoku-
menten [Rechnungen, Mahnungen)
konzipiert sein.

Aufgrund der guten Erfahrungen mit
dem Kuvertiersystem aus dem Hause
MB Biuerle haben wir uns deshalb fur
die autoSET 18 entschieden”, erldutert

Guide Bethge die Hintergriinde fiir die

Investition. Das MB Kuvertiersystem
mit einer maximalen Leistung von 18
000 Takten pro Stunde ist fiir Bereiche
ideal, in denen maximaler Output bei
minimalen Riistzeiten gefordert wird.
Aufgrund der modularen Bauweise ldsst
es sich jederzeit an die individuellen
Kundenanforderungen anpassen. Der
Einsatz unterschiedlicher Anlegersy-
steme bei den Beilagenstationen ermaog-
licht ein breites Spektrum verarbeitbarer
Materialien.

Vollumféangliche

Automatisierung

Typisches Merkmal der autoSET-Tech-
nologie ist die durchgehende Automa-
tisierung. Mittels der ergonomisch
positionierten Touchscreen-Displays
werden alle Einstellungen vorgenom-
men. Ein ,Touch” geniigt zum Aufru-
fen eines gespeicherten Jobs, und die
Format-Einstellautomatik iibernimmt
das Einrichten an folgenden Maschi-
nenmodulen: Zufiihrsystem, Akku-
mulator, Falzwerk, Collector, Doku-
mentenstrecke, Beilagenstationen,

Kuvertloader,
Einschubstation,
Verschliefiein-
heit, Aussteuer-
fach sowie Ver-
tikalauslage.
Die auf Kunden-
wunsch  natiir-
lich auch wieder
in griin lackierte
autoSET 18 ver-
fiigt bei der BC
Direct Group
iiber zwei Beila-
genstationen und
ein  Aussteuer-
fach. Die Maschi-
ne ist ebenso wie
die schon vor-
handene autoSET
B4 mit einem
entsprechenden
Kamerasystem
ausgestattet.
Ferner sorgen
umfangreiche
Software-System-
Solutions bei bei-
den Systemen fiir
hohe Sicherheit
bei der Dokumentenverarbeitung. So
gibt die interne Sendungsverfolgung
permanent Aufschluss dariiber, an wel-
cher Position sich das zu verarbeitende
Dokument befindet. Uber einen Soll-
Ist-Listen-Abgleich (Monitoring) wer-
den zudem simtliche Kuvertier-Infor-
mationen komplett erfasst. Somit kann
jederzeit ein Nachweis erbracht werden,
zu welchem Zeitpunkt welche Sendung
verarbeitet wurde.

Differenzierung im Wettbewerb

,Durch unseren modernen Maschi-
nenpark an Schwarzweifs- und Farb-
Digitaldruck-Systemen einerseits
sowie schnellen und intelligenten
Kuvertiersystemen andererseits kon-

Kuvertiersystem in Wunschlackierung: ,griines” autoSET B4 mit
sechs Beilagenstationen inklusive diverser Beilagenanleger.

nen wir sehr flexibel und preislich
attraktiv  gegeniiber Dienstleistern
mit digitalen Rollendruck-Systemen
agieren”, fasst Guido Bethge die Vor-
teile der neuen Maschineninvestiti-
onen nochmals zusammen. Auch im
Falzbereich geht es demnichst um die
Erneuerung der vorhandenen Techno-
logie. Derzeit stehen zwei Falzmaschi-
nen der Baureihe multimaster CAS 38
ebenfalls von MB Bauerle fiir die Self-
mailer-Produktion bereit. Es kann also
weiter ,griitnen”, °d
MATTHIAS SIEGEL

Informationen: www.bc-directgroup.de |
www.mb-bauerle.de



