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Gesamtleistung ist entscheidenad

Der Druck- und Medien-Dienstleister Drescher in Offenburg stattet seinen Maschinenpark
mit einem neuen Hochleistungs-Kuvertiersystem aus.
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Die Drescher-Gruppe im Verbund mit
der Eppe Groupe Paris ist ein europa-
weit tdtiger Druck-Dienstleister mit
mehreren Standorten in Deutschland,
Frankreich, Polen, Tschechien und der
Schweiz. Das Unternehmen bietet sei-
nen Kunden simtliche Print- und Digi-
tal-Losungen rund um die Geschifts-
kommunikation inklusive Datenma-
nagement und CRM-Services aus einer
Hand. Von der Entwicklungsberatung
iiber den Druck, die Personalisierung
und die Veredelung mit Konfektionie-
rung bis hin zum Versand stellt es sich
als Full-Service-Dienstleister auf.

Direkt am Standort Offenburg sind
135 Mitarbeiter tiglich im Einsatz, um
die Abwicklung und Produktion von
Transaktions-Dokumenten, klassischen
Mailings, personalisierten Booklets, akti-
vierenden Self Mailings bis hin zu Lie-
ferpapieren sicherzustellen. Drescher
legt Wert auf eine breit angelegte Kun-
denstruktur, um eventuelle Abhingig-
keiten zu vermeiden. Bedient werden
hauptsiachlich mittelstindische Kun-
den, die zu 90 Prozent bundesweit und
in unterschiedlichen Branchen von der
Automobil-Industrie bis hin zu Versiche-
rungen angesiedelt sind.

Umfangreich ausgestatteter
Maschinenpark

Grundlage fiir eine reibungslose
Abwicklung der Auftrige ist ein
umfangreich ausgestatteter Maschi-
nenpark. So wurde in Offenburg unter
anderem im Jahr 2009 die weltweit
erste  5/5-Farben-Endlos-Digitaldruck-
Maschine in Betrieb genommen. Im
Bereich Print-Service stehen Einzel-
blatt-Laserdrucker (bis vier Farben) und
Endlos-Laserdrucksysteme (bis fiinf
Farben) zur Verfiigung. Das gesamte
Jahresvolumen belduft sich auf zirka
250 Millionen Seiten, wobei davon 40
Prozent auf Transaktions-Dokumente
und 60 Prozent auf Mailings entfal-
len. Innerhalb des Bereichs Konfekti-
onierung vertraut man auf Kuvertier-
systeme verschiedener Hersteller, die
ein Formatspektrum von DIN lang bis
C4 verarbeiten. Eine besondere Heraus-
forderung stellte ein Auftrag fiir einen
grofien Kunden mit 15 Millionen Mai-
lings pro Jahr dar. Die Schwierigkeit
dabei lag unter anderem darin, eine Per-
gaminhiille, in der ein Freundschafts-
band enthalten ist, zu kuvertieren.
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Drescher-Manager Hans Miller (1.) und Felix Rémer (r.) mit Joachim Henftling (Vertrieb MB

Béuerle) vor dem neuen Kuvertiersystem autoSET 18.

,Mit der damals bei uns vorhandenen
Technik war dies nicht wirtschaftlich zu
realisieren. Wir tiberlegten uns, was wir
optimieren kénnen, und kamen zu dem
Schluss, dass wir in neue Technik inve-
stieren miissen”, berichtet Hans Miller,
Werkleiter der Drescher Full-Service Ver-
sand GmbH. ,Im Rahmen der Investiti-
onsentscheidung haben wir viele Kuver-
tiermaschinen-Anbieter verglichen, doch
gerade da es sich um ein recht diffizil
zu verarbeitendes Produkt handelte, kri-
stallisierte sich mehr und mehr heraus,

Insgesamt stehen acht Beilagenanleger fiir ein sehr breites Materialspektrum zur Verfiigung.
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dass MB Biuerle als einziger Hersteller
die fiir uns passende Losung erarbeiten
wiirde. Wir hatten das MB-Kuvertiersys-
tem schon auf diversen Messen gesehen
und wussten, dass die autoSET 18 sehr
innovativ ist. Auch bedient MB bereits
eine Vielzahl an anderen Kunden in die-
sem Segment”, wie Hans Miller sagt.

Eindeutiges Prinzip: ,Qualitéit vor
Quantitat”

Daraufhin folgten mehrere Live-Tests
bei MB Biuerle im Werk. Mittels eines

speziell konstruierten rotativen Saug-
anlegers konnten die Pergaminhiillen
verarbeitet werden, so dass man sich fir
das MB-Kuvertiersystem autoSET 18
entschied. ,Bereits nach relativ kurzer
Zeit waren wir schon auf dem Leistungs-
niveau, das wir erreichen wollten. MB
Bauerle hat uns fiir unsere Anforderun-
gen eine Losung geboten, die nicht ,von
der Stange’ kommt, und das in einem
relativ kurzen Zeitraum”, berichtet
Felix Rémer, Produktionsleiter bei Dre-
scher, von seinen Erfahrungen inner-
halb der Anlaufphase. Auch die regio-
nale Nihe bot zusitzliche Sicherheit.
So trennen beide Unternehmen gerade
einmal 60 Kilometer.

Dieses Kuvertiersystem autoSET 18
verfiigt iiber eine Einzelblatt- und Endlos-
zufithrung. Die Dokumentenstrecke ist
mit acht Beilagenstationen und verschie-
denen Anlegertypen ausgeriistet — vom
Sauganleger iiber den Friktionsanleger
bis hin zum bereits genannten, eigens
fiir die Verarbeitung der Pergaminhiillen
entwickelten Spezialanleger. Damit wird
sichergestellt, dass ein breites Spektrum
an Materialien verarbeitet werden kann.
Hans Miller charakterisiert die Philoso-
phie im Haus: , Bei uns geht Qualitit vor
Quantitit. Die absolute Produktionssi-
cherheit fiir den Kunden ist unser grofites
Ziel. Deshalb ist das neue Kuvertiersys-
tem auch mit einer Ausgangslesung fiir
eine Sendungsprotokollierung und Soll-
Ist-Listen-Abgleich ausgestattet. Somit
kann jederzeit ein Nachweis erbracht
werden, zu welchem Zeitpunkt welche
Sendung verarbeitet wurde.”

Unterschiedlich kleine Auftrdge
hintereinander

Entscheidender Vorteil des Kuvertier-
systems ist die Automatisierung, die
ein einfaches, sicheres und schnelles
Umstellen ermoglicht. Uber ein zen-
trales Touchscreen-Display werden alle
wesentlichen Einstellungen vorgenom-
men. Eine Format-Einstellautomatik
steuert alle relevanten Maschinenmo-
dule vom Zufiihrsystem bis zur Aus-
lage. ,Die Moglichkeit, verschiedene
Jobs abzuspeichern, hilft uns gerade im
Hinblick bei Auftrigen mit einer gerin-
geren Auflagenhohe, die wir nun hin-
tereinander auf einem System kuver-
tieren koénnen, anstatt viele verschie-
dene Maschinen damit zu belegen. So
konnen wir die Riistzeiten minimal
halten und natiirlich auch wegen der
hohen Leistung von 18 000 Takten pro
Stunde wesentlich rationeller und effi-
zienter produzieren. Durch das einfache
und dbersichtliche Bedienkonzept
geniefit die Maschine auflerdem eine
hohe Akzeptanz bei unseren Mitarbei-

Die autoSET 18-Maschine verfligt bei Drescher am Ausgang iiber ein Kuvert-Wendemodul.

tern, die sehr gerne daran arbeiten. Dies
kommt natiirlich auch der von uns ver-
folgten Mehrplatz-Ausbildung unserer
Mitarbeiter entgegen”, erginzt Felix
Romer die Erfahrungen mit dem neuen
Kuvertiersystem.

Egal wie ausgefallen die Kundenwtin-
sche sind, bei Drescher findet man stets
die passende Losung. ,Das oberste Ziel
von uns ist es, die richtigen Produkte, in
der richtigen Zeit und in perfekter Aus-
fithrung dem Kunden zur Verfiigung zu

stellen. Letztendlich macht die Gesamt-
leistung den Unterschied. Mit dem neu-
en Kuvertiersystem sind wir uns zu 100
Prozent sicher, dass wir von MB Biuerle
die Technologie erhalten haben, die wir
benédtigen, um das weiterhin erfolgreich
zu realisieren”, wie Hans Miller zusam-
menfassend sagt. /

Informationen:
www.drescherdruck.de |
www.mb-bauerle.de
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